Регламент Представителя 1PS.ru
Сертифицированный Представитель Сервиса – менеджер удаленного отдела продаж Сервиса 1PS.ru.
Выдается сертификат и присваивается статус представителя после прохождения курса обучения услугам Сервиса и индивидуального собеседования. 
1. Задача Сертифицированного Представителя: привлечение новых клиентов к работе с Сервисом 1PS.ru
1.1. Оплата осуществляется исходя из объема покупок привлеченных клиентов согласно условиям Партнерской программы. 
1.2. График работы Представителя не нормирован, работа может осуществляться в любое время и удаленно (не из офиса)

2. Привилегии и возможности Представителя
2.1. Представителю для работы выделяется доступ к IP-телефонии
2.2. Предоставляется бесплатный доступ к обучающим материалам Сервиса, после покупки услуг привлеченными клиентами более чем на 5 000 рублей
2.3. Осуществляется ежедневная поддержка в мессенджерах

3. Ограничения Представителя
3.1. Представитель Сервиса не имеет права:
- звонить по предоставленной телефонии по личным вопросам. Выделенная линия предоставляется исключительно для рабочих целей по Сервису 1PS.ru;
- делать собственные наценки на услуги Сервиса. Необходимо озвучивать реальные цены, указанные в разделе «Условия предоставления услуг»;
- получать напрямую оплаты от клиентов. Оплата заявок производится напрямую через интерфейс Сервиса;
- распространять платные обучающие материалы Сервиса в свободном доступе платно или бесплатно;
3.2.    В случае нарушения какого-либо из пунктов сертификат Представителя аннулируется и отключается доступ к IP-телефонии.
3.3.    В случае нарушения условий Партнерской программы либо условий данного приложения Администрация Сервиса оставляет за собой право задержать вывод Вознаграждения или оштрафовать Партнера на весь заработок или его часть в случае подозрения Партнера в нарушении условий партнерства.

4. Взаимодействие Представителя с компанией
4.1. Все взаимодействие с сотрудником ведется по Партнерской программе Сервиса. 
4.2. Все ограничения, возможности и выплаты производятся согласно Партнерской программе.
4.3. Администрация Сервиса оставляет за собой право в одностороннем порядке вносить изменения в настоящий регламент без какого-либо специального уведомления Представителей.
5. Рост сотрудника удаленного отдела продаж.
В зависимости от объема продаж менеджера присваивается определенный уровень и выдается соответствующий сертификат.
5.1. От 0 до 250 000 рублей присваивается уровень «Новичок»
5.2. От 251 000 до 500 000 рублей уровень «Младший Представитель»
5.3. От 501 000 до 1 000 000 рублей «Представитель»
5.4. Свыше 1 000 000 рублей «Старший Представитель»
5.5. [bookmark: _GoBack]Администрация Сервиса оставляет за собой право начислять дополнительные бонусы за достижения определенного порога продаж, согласно пп 5.1-5.4

